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ou de l'autre c¢ité de PAtlantique, 'intéressent aux relations
commerciales entre le Canada et la mére patrie.

Par Tadoption de la préférence commerciale britannique et
par les efforts faits en vue d'assurer des moyens plus prompts de
communication, le Canada a logiquement recherché le développe-
ment et Pexpansion. du commerce inter-impérial. Indépendam-
ment des liens naturels d’affinité, la Grande-Bretagne constitue le
meilleur déhouché pour les produits naturels du Canada, et an
point de vue économique il est de toute évidence que les navires
qgj transportent ces produits ne devraient pas 'en retourner
yide.

La mission de BL. Grigg et son rapport attestent le fait que
les autorités de la Grande-Bretagne commencent & se rendre
compte des occasions magnifiques qui existens au Canada ponr
le placement des capitaux britanniques et les entreprises indus-
trielles. Dans sa lettre d’envoi au président du Ministére du
Commerce, M. Grigg fait les observations suivantes :

11 existe, indubitablement, parmi toutes les classes du Canada, un désir
trés ardent d'acheter, chague foiz que la chose est i‘)ossibie, des marchan-
dises de provenance britannique, et ce désir s mamfeste dans le varif pré-
férentiel sur les marchandises Lritanniques qui comporte une rédustion
approximative de $31 pour cent sur le tarif imgoaé aux marchandises con-
currentes étrangéres. Le fait pourle Ministére du Commerce de Sa Majesté
d’avoir institué vne engquéte et d'avoir décidé la nomination de correspon-
dants en mesure de fournir des informations réguliéres 4 sa branche d’infor-
mations commercvigles, a été hautement apprecié, eoinme preuve du désir
de la part du gouvernement biritannique de promouvoir des relations com-
mercizles plus <troites avee le Canada .. ... ¢ peu d’augmentation dansla
vente des marchandises anglaises an Canada, malgié le tarif préférentiel of
malgré Ia bonne volonté évidents, donne lisu & wa sentiment que l'on pour-
18it dépeindre comime de Ja surprise et méme de Uimpatience. L'opinion
générale ast que I:s manufacturiers et les marchands anglals sont * trop
conservateurs,” Ces mots, qui m’ont ét¢ maintes fois répdtés, couvrent,
je le ciains, en termes chojgiz pour ne pas offenser les oreilles britanniques,
un grave reproche, ’

Voici un résumé sommaire des conclusions par lesquelles M.
Grigg termine son rapport d'enquéte :

{1} La position géographique du Canada et sa contignite aux Etats-Unis
donnent au commerce ameéricain de tréz grands avantages et entravent dans
nhe mesure correspondante le commerce britannique.

{2) La préférence dont jouit le Royanme.Uni, an point de vue dela
bonne solonté et du tarif commercial, neutralise, jusqu’a un certain point,
les avantages géographigues dont jouissent les Etats-Unis, mais elle est
insuffisnnte par elle.meme pour faire plus gue mettre un terne & la
diminution dans le chiffre de_nes affaires an Canada. Cette préférence
aide beauccup le Royaume-Uni & sontenir le concurrence avec les autres

ays de I'Europe, mais Uadoption d'un tarif intermédiaire récemment éta-
E‘li, pent, 4 tout moment, diminuer cesavantages, .

{3) Le commeren britannique et le commerce américain au Canada ont
tous deux & affronter Ja rivalité brujours croissante des industries cana-
diennes qui cependant offrent de belles occasions {dont on a relativemnent
peu profité jusqu's présent} pour le placement des capitanx anglais.

4) Les mesurea suivantes faciliteraient besucoup 'essor du commerce
anglais au Canada . L .

{a} L'établissement de voies de transport et de communications rapides
et bon marché entre le Royaume-Uni &t le Canada.

() Une étuda plus approfondic des conditions du Canada par les com-
mergants britannigues. . .

(¢} Une amélioration dans la représentation des commergants et des
manunfacturiers britannigues au Canada.




